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Nuevas oportunidades de

SUMARIO

ne g 0ocC | 0 La tecnologia,
motor de
transformacion
La transformacion digital se ha convertido en una obligacién para mejorar la efi- en los mercados
ciencia de las empresas que operan en el sector logistico, el sanitarioy en todas verticales

las que gestionan un almacén. En estos &mbitos, la inversidn crecera en los pro-
ximos meses segun reflejan los estudios, lo que abre nuevas oportunidades de
negocio a los actores que se dirigen a estos mercados.

Los proveedores estan apostando por desarrollar soluciones especificas para
estos segmentos, que combinan software y hardware para responder a las ne-
cesidades concretas que presentan los trabajadores de estos sectores. Preten-
den ofrecer con sus productos nuevas maneras de abordar las tareas para que los
procesos sean mas rapidos y automatizados. Su mejor oportunidad estéa en ade-
cuar su oferta a las necesidades reales de estos segmentos y, al mismo tiempo,

en incorporar de manera paulatina los Ultimos avances tecnoldgicos para ade-
lantarse a la demanda futura.

Para el canal de distribucién estas soluciones suponen una nueva via de incre-
mentar su negocio, aunque requieren nuevas habilidades y un mayor nivel de es-

SoftDoit

Listado de anunciantes

pecializacién a la hora de desarrollar los proyectos. Su mejor oportunidad esta
en formarse y colaborar con los fabricantes para atender a los clientes de estos
campos ofreciendo valor anadido.

Proximo especial

Tecnologia para el sector Horeca

El sector Horeca sigue creciendo en nuestro pais y esta
demandando nuevas soluciones para garantizar la satisfaccion
de los clientes. Las nuevas tecnologias estan ayudando a este
sector a digitalizarse y estan contribuyendo a su crecimiento.
El informe especial analizara la evolucion de este mercado y
mostrara una seleccion de los productos mas destacados.
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Especial verticales

La tecnologia, motor de transformacion en los
mercados verticales

Lectores de cddigos de barras, terminales portatiles, impresoras de etiquetas, software ERP y
para la gestion del almacén o las flotas son solo algunos de los productos que se integran en las
soluciones para los mercados verticales logisticos, industriales o el sector sanitario. En estos
segmentos la tecnologia esta acelerando su transformacion digital y, al mismo tiempo,
generando nuevas oportunidades de negocio para el canal de distribucidn.
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Elincremento de
la inversion abre
nuevas
oportunidades
de negocio

4 newsbook.es 255 | diciembre 2018 |

El 86 % de las empresas espafolas

tiene previsto aumentar su inversion en
Tl a lo largo del préoximo afio, segun se
desprende de un estudio realizado por
Toshiba, en colaboracién con Walnut
Unlimited, entre mas de 1.000 directi-
vos sénior de TI de empresas grandes
y medianas. Este porcentaje es diez
puntos superior a la media europea (76
%) y sitUa a Espafia por encima de otros
paises de nuestro entorno como Bél-
gica (76 %), Alemania (74 %) o Francia

(74 %). Al mismo tiempo, los responsa-

bles de Tl espafnoles sefalan como
prioritaria la inversion en tecnologias
que mejoren la productividad de los
empleados (67 %), el refuerzo de la se-
guridad de los datos (61 %), la implan-
tacion de soluciones cloud (61 %) y el
aumento de la seguridad del hardware
(53 %).

Soluciones
Estas necesidades y el incremento de
la inversion abren nuevas oportunida-

des de negocio a los actores que ope-
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raran en estos mercados verticales que
estan desarrollando nuevas soluciones
para ayudarles a ser méas productivos y
aimpulsar sus procesos de transforma-
cién digital.

En el ambito del software, las empre-
sas estan apostando por incorporar so-
luciones especificas para la gestién del
almacén (SGA) y sus flotas. En este sen-
tido, Jaume Viola, product manager de
SGA de SoftDoit, confirma que el mer-
cado de las soluciones para la gestion
de los almacenes se encuentra en un
buen estado. "Hemos podido observar
durante 2018 que ha crecido la de-
manda de este tipo de soluciones con
respecto a 2017".

En el apartado de la gestidn de flotas,
el mercado se encuentra al alza, aun-
que con margen de mejora. Segun de-
talla Viola, el estudio llevado a cabo
este afio por SoftDoit en colaboracién
con el CITET (Centro para la innovacion
para la logistica y el transporte de mer-
cancias), revelé que el 20 % de las em-
presas participantes tenia la intencion
de adquirir una solucion de este tipo

en un periodo de dos afios, aunque un

poco mas del 20 % no utiliza un pro-
ducto de este tipo ni tiene la intencion
de adquirirlo. "Ya sea por desconoci-
miento o bien por una mala asociacion
con este tipo de soluciones hace que la
demanda no hay crecido al ritmo es-
perado".

Las empresas que estan incorporando
software para la gestion de sus alma-
cenes son las medianas o las grandes.
Un dato significativo es que el importe
medio de arranque de los proyectos
SGA se sitla entre los 10.000 y 30.000
euros, segun indica el 47,2 % de los par-

ticipantes en el Ultimo "Estudio sobre

EL importe medio

de arrangue de los
proyectos SGA se
situa entre oS
10.000y 30.000
euros

Sector Sanitario

Una de las mejores oportunidades para los actores del
mercado Tl esta en el sector sanitario. Es una de los sec-
tores que més invertird en tecnologia durante los proxi-
mos afnos. Segun datos de IDC Research Espafa, las
organizaciones sanitarias en Europa Occidental inverti-
ran 18.470 millones de euros en 2022 para mejorar sus
operaciones y reforzar la seguridad y el cumplimiento
normativo.

Uno de los retos que tiene el sector sanitario es la inter-
accion con el paciente a través de experiencias digitales.

EL 50 % de los proveedores en salud reconoce como su
prioridad de inversion mejorar la experiencia del paciente.
IDC senala como indispensable orquestar y gestionar di-
ferentes infraestructurasy servicios de Tl para garantizar
una correcta gestion del dato del paciente. Al mismo
tiempo, la consultora senala que la adopcidn de sistemas
cognitivos alin es incipiente en Espana, pero estéa previsto
un incremento del 7,1 % hasta el ano 2022.

Elinforme indica que més de la mitad de las organizacio-
nes sanitarias adoptaran analitica avanzada en 2019.

newshook.es 5
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Los fabricantes y distribuidores estan planeando su linea
de accidn para el proximo ejercicio. El objetivo comin de
todos es seguir creciendo y afianzando su presencia en el
mercado.

En el terreno del software, InLOG tiene previsto mejorar su
solucion para la gestion de los pequefos y medianos distri-
buidores. Introducird una app para el control y seguimiento
del transporte con el fin controlar la puntualidad de las en-
tregas de la flota propia o la subcontratada.

Sage también contempla la ampliacion de su oferta para
sectores verticales con soluciones complementarias y pro-
puestas especificas para nichos de gestion determinados.
Honeywell planea lanzar una nueva cartera de soluciones de

software industrial para atender las nuevas necesidades del
mercado dentro de un entorno empresarial conectado.

Los planes de Toshiba pasan por extender su solucion
dynaEdge en el mercado con el objetivo de que se convierta
en un referente en el mundo de la logistica y, al mismo
tiempo, desarrollar nuevas aplicaciones para otros seg-
mentos verticales.

Ingram Micro DC/POS continuard generando demanda
para sus distribuidores y una de sus prioridades también
serd ayudar a sus partners a impulsar su presencia en el
sector sanitario con una oferta compuesta por solucio-
nes de impresidn y dispositivos para disponer informa-
cion en tiempo real de pacientes.

Las empresas
pequenasy
medianas optan
por soluciones
en la nube

(a newsbook.es 255 | diciembre 2018 |

el estado actual del software de ges-
tion de almacenes en Espafia (2018)",
elaborado por SoftDoit.

Este mismo informe revela que el 66,7 %
de los nuevos clientes que ha comprado
un software de gestion de almacenes lo
hace por primera vez. Y la funcionalidad
mas demandada para enviar érdenes
a los operarios es el "picking por voz"
(50 %), le sigue el "pick to light" (22,2%)
y el "visual picking" (19,4 %).

En cuanto a la modalidad de uso, en el
terreno del SGA, las empresas peque-
fias y medianas optan por soluciones
en la nube mientras que las mas gran-
des siguen apostando por el onpremise.
Sin embargo, las empresas que buscan
software de gestidn de flotas tienden
a elegir el modo cloud. "El gran cau-
sante de esta tendencia es que la ma-
yoria de los posibles usuarios asocian
movilidad con la nube", explica Viola.
En paralelo al uso del software espe-
cializado en estos sectores se necesi-

tan equipos especificos para responder

a sus necesidades. En el ambito de la
logistica, se esta extendiendo el uso de
los dispositivos méviles. Segun datos
del informe elaborado por SoftDoit y el
CITET, el 74,4 % de los transportistas
utiliza un terminal maévil, destacando el
uso de los smartphones (37,1 %), se-
guido de los PDA (25,7 %) vy las tabletas
(5.7 %).

En algunos casos, se estan utilizando
dispositivos del dmbito de consumo lo
que abre nuevas oportunidades de ne-
gocio a los especialistas, ya que en
estos entornos se requieren equipos
robustos que estén preparados para un
funcionamiento intensivo.

Es el caso del sector del reparto en el
que se espera un incremento de las
entregas por el auge del e-commerce.
Las previsiones indican que el comer-
cio electrénico europeo registrara un
aumento de hasta 450.200 millones de
euros en ventas antes de 2021, una
cifra que supone un crecimiento anual

del 14 %.
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Este incremento supone que los tra-
bajadores en estos entornos necesi-
tan nuevos dispositivos capaces de
responder al incremento del volumen
de trabajo y que resuelvan los proble-
mas actuales que estdn provocando
que 60 % de los trabajadores que traba-
jan en este sector haya sufrido lesiones
en mufiecas o brazos por la ineficiencia
de las soluciones que emplean, segun

apuntan los Ultimos estudios.

Tecnologias emergentes

Al mismo tiempo, estan comenzando a
surgir nuevas tecnologias que estan
impulsando el cambio en estos entor-
nos. Un ejemplo de estos nuevos des-
arrollos es el uso de wearables en los
sectores de la sanidad, el almacenaje,
el transporte o la fabricacién. Segin
datos de ABI Research, el volumen de
esos dispositivos alcanzara los 154 mi-
llones en 2021, un incremento muy
significativo desde los 34 millones de
2016.

El uso de las gafas inteligentes es una
muestra de esta tendencia. Se espera
que el 89 % de las empresas de inge-
nieria, el 83 % de las logisticas y el 77 %
de las dedicadas a la fabricacién co-
miencen a utilizar estas gafas en los
proximos tres afios, segun datos reco-
gidos por Toshiba en su estudio.

Al mismo tiempo, el gasto global en
realidad virtual y aumentada estéa cre-
ciendo. La prevision indica que al final
de este ano el incremento del gasto en
realidad virtual y aumentada serd del
95 %, respecto al afio anterior.

Este auge impulsara el uso de las gafas
inteligentes en las empresas ya que po-

tencian el trabajo con las manos libres.

Otra de las tendencias que se observan

es el uso del edge computing para la
gestion mas eficaz de la movilidad.
Segun datos de Gartner, el 95 % de los
nuevos disefios de productos electro-
nicos incluiran tecnologia loT antes del
2020. A la vez, las organizaciones ten-
dran que gestionar los datos genera-
dos por el loT. En este sentido, el 30 %
de los directores de Tl dice que la pre-
sién de la nube es uno de sus mayores
retos en la gestién de los datos del loT
y el 48 % sefala que manejar esos
datos es una preocupacion.

El edge computing se presenta como
una solucion a esta problematica por-
que reduce la presion y el retraso en el
procesamiento de los datos mas criti-
cos en los extremos de la red y desde
la fuente original. Un informe de Bl In-
telligence confirma esta tendencia
hacia el edge computing, estimando que
5,6 billones de aparatos profesionales
utilizaran la informatica edge para la re-
copilacién de datos y procesos antes
del 2020.

EL 30 % de los
directores de Tl dice
gue la presion de la
nube es uno de sus
mavyores retos en la
gestion de los datos

del loT
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Honeywell cuenta con una completa oferta para satisfacer las necesidades de distintos mercados

verticales, que articula en torno a la plataforma Mobility Edge. Esta oferta y su apuesta por el canal de

distribucion son la base de su estrategia en el mercado espaol, segin avanza Francisco Moreno, channel

sales manager en Honeywell Scanning & Mobility.

Honeywell es un especialista en solucio-
nes para la captura de datos. En la ac-
tuvalidad, ;como se encuentra este
mercado en Espana?

El sector de la captura automatica de datos
esta experimentando un crecimiento sostenido
en los Ultimos afios que se esta viendo favore-
cido por nuevas aplicaciones como el e-com-
merce, donde la informacion en tiempo real es
critica.

¢Qué estrategia comercial estan si-
guiendo para impulsar su negocio en
nuestro pais?

Ofrecemos una linea completa de productos y
servicios disefiados para complementar el ne-
gocio de nuestros clientes y colaboradores,
ayudando a maximizar su oferta de soluciones.

Desde el punto de vista tecnoldgico,
¢qué rasgos diferenciales tiene su oferta?
Las empresas con aplicaciones para entornos
criticos necesitan soluciones que simplifiquen
y aumenten el rendimiento, todo ello con una
larga vida Util. Honeywell considera que estos
objetivos empresariales se pueden conseguir
mediante la implementacion de dispositivos ba-
sados en nuestra plataforma Mobility Edge, que
permite la disminucion y simplificacion de las
acciones de despliegue y puesta en marcha,
una optimizacion y personalizacion de terminal
adaptada a las necesidades del usuario, as
como un mantenimiento proactivo de los dis-
pOositivos.

Sus lectores, terminales e impresoras
estan disefiados para utilizarse en varios
mercados verticales, ;cuales son los prio-
ritarios para la compafia?

Hablamos de cuatro grandes mercados en
Iberia: trasporte y logistica, englobando pa-
queteria, servicios postales, logistica de al-
macenes, puertos. El segundo seria el retail,
tanto a nivel de puntos de venta como de la
cadena de aprovisionamiento; el tercero todas

Francisco Moreno,
channel sales manager en
Honeywell Scanning & Mobility

las aplicaciones de servicios en campo —asis-
tencia técnica, gestion de infraestructuras,
lectura de contadores, parkings urbanos—; y
finalmente el mercado de industria y fabrica-
cion, tanto a nivel de aplicaciones en planta
como la distribucion de los productos. Preve-
mos igualmente un gran crecimiento en los
proximos anos en mercados como el sanita-
rio, donde contamos con equipos disefiados
especificamente para él.

En este momento, ;cuales son los pro-
ductos mas destacados dentro de su
oferta?

Honeywell dispone de un hardware unificado y
homogéneo para nuestros terminales portati-
les de captura de datos, esto nos permite apro-
ximarnos a diferentes sectores adaptandonos
a las necesidades particulares de cada aplica-
cidn, incluyendo diferentes soluciones para di-
ferentes entornos de trabajo. Basdndonos en
esta plataforma comUn somos capaces de des-
arrollar distintos dispositivos adaptandonos a
las exigencias de cada uno de nuestros merca-
dos objetivos. Esta oferta estd perfectamente
complementada con una amplia gama de im-
presoras de codigos de barras y lectores que
cubren las necesidades de nuestros clientes.

¢Se estan focalizando en alguna linea de
producto en concreto?

Tras varios retos empresariales y una amplia in-
vestigacion, Mobility Edge de Honeywell se
cred para simplificar las implementaciones, re-
forzar el rendimiento y ser una forma asequible
y lista para el futuro para que las empresas des-
plieguen soluciones moviles. Esto nos permite
hacer una transicion de forma sencilla de un en-
torno Microsoft a Android manteniendo un ciclo
de vida de producto adecuado a un entorno
profesional, permitiendo la actualizacion hasta
Android R.

¢Qué papel esta desempenando su red
de distribucidn en Espafa para impulsar
estas soluciones en los mercados verti-
cales a los que se dirige?

Nuestro canal de distribucion proporciona una
oferta amplia y variada de soluciones al cliente
con la capilaridad y especializacion necesaria
para cubrir cualquier necesidad. El mayorista
de valor afiadido y el integrador de soluciones
son las dos figuras principales dentro de nues-
tro canal. De alguna manera nuestro canal es
una extension de nuestra compania hacia el
cliente final, y conjuntamente ejecutamos un
gran nUmero de iniciativas destinadas al des-
arrollo de mercados objetivo.

¢Qué objetivos quieren alcanzar en Es-
paha en 2019?

Nuestro objetivo es continuar creciendo con
niveles de dos digitos, por encima del creci-
miento organico del mercado. Desde un punto
de vista estratégico, nuestro plan es introdu-
cir en nuestro canal una cartera de nuevas so-
luciones de software industrial que
proporcionen a nuestro canal nuevas oportu-
nidades, pretendiendo dar respuesta a las ne-
cesidades y tendencias del mercado tales
como e-commerce e loT dentro de un mundo
empresarial conectado.
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THE POWER OF CONNECTED

ALMACENES

Maximizar el rendimiento del inventario, incrementar la productividad y mejorar la precision son
las metas claves en las operaciones de los almacenes y centros de distribucion. La captura de
datos en tiempo real en el punto de transaccion es un elemento critico para lograr estas metas,
asegurando la precision de la integracion de la informacion con los sistemas empresariales
utilizando una robusta conectividad inalambrica. Contar con el dispositivo correcto es esencial.

86801 WEARABLE MINI MOBILE .ﬂ'
COMPUTER '

El Wearable Mini Mobile Computer
8680i proporciona informacion
del flujo de trabajo directamente
a la linea de vision del trabajador,
gracias a su Display interactivo
y comunicacion Bidireccional provee datos al
sistema mediante su lector de cédigos de barras y
sus teclas de funcion. Todo con un solo dispositivo.
Elimina la pérdida de movimientos con el escaneado
ergonomico-manos libres y aumenta la eficiencia en
los flujos repetitivos de trabajo de alta frecuencia.

GRANIT
El lector de cadigo de barras "'

industrial Granit™ cuenta

con tecnologia de amplio rango,

capaz de leer codigos de barraen

1Dy 2D. El Granit esta construido

para leer casi todos los codigos

de barra que se encuentren
dentro de su inigualable alcance. El Granit permite la
maxima productividad posible del operador, incluso en
los ambientes mas hostiles. El Granit esta equipado
con tecnologias que lo hacen facil de usar. Un
sistema integrado de guia laser con autoiluminacion,
capacidad de escaneo omnidireccional, y el soporte
para escaneo con decodificacion central eliminan las
dudas acerca del escaneo a larga distancia.

THORVMI1A

Fabricado dentro de la nueva
Plataforma Mobility Edge, el
terminal embarcado VM1A,

es un dispositivo rugerizado,
preparado para soportar entornos
hostiles tanto en almacenes,
como en puertos, intermodales y fabricacion.
Compacto, ergondmico y potente, el Thor VM 1A tiene
numerosas caracteristicas innovadoras, disefiadas
para maximizar la productividad, minimizar las
obstrucciones visuales y reducir o eliminar el tiempo
de inactividad.

CN80 TERMINAL PORTATIL |ﬁ|

El dispositivo portatil ultra
rugerizado, combina la pantalla
tactil y la entrada de datos por
teclado, conectividad en tiempo
realy una captura de datos
avanzada para la proteccion de la
inversion, lider en la industria. Las
caracteristicas del CNB0 son un
rapido procesador, conectividad a la
red, scanner 1D/2D mejorado ademas de una bateria,
que dura el doble que la de sus predecesores, para
mantener la productividad y conexién de trabajadores
a lo largo de varios turnos.

H-CLASS IMPRESORA INDUSTRIAL DE ALTO RENDIMIENTO

H- Class, impresora robusta

y versatil, una de las mejores
soluciones para aplicaciones
empresariales dinamicas, ademas

de operar tan rapido como muchas impresoras de su
misma clase. La H-class es una solucion ideal para
gran volumen de etiquetas en la fabricacion, almacén,
transporte y etiquetado de alta resolucion.


https://www.honeywellaidc.com/

LOGISTICA

La excelencia en logistica es critica, cada segundo cuenta. Una entrega correcta al primer intento
se gana el derecho de cobrar por servicios de primer nivel garantizados. Cualquier entrega fallida
o devolucidn representa un costo para el negocio. La tecnologia Honeywell no solo maneja una
entrega correcta al primer intento sino también cuenta con la plataforma para cambiar de rutas
fijas a dinamicas y con la posibilidad de lograr la maxima meta del operador deltransporte que es

el ofrecer periodos fijos garantizados a los clientes con una precision de casi el 100%.

EDAGOK MOBILE COMPUTER 'ﬁ'

Elterminal movil ScanPal™
EDAGOK es el nuevo dispositivo

de Honeywell para la industria
ligera, tiene un diseno altamente
adaptable. Cuenta con sistema
operativo Android™, conexion Wi-Fi
de doble banda con capacidad de
almacenamiento muy amplia, y
opciones avanzadas de ingreso de
datos, el dispositivo ScanPal EDAGOK es ideal para
gestores de stock en el comercio minorista, centros de
distribucion y logistica de comercio electrénico.

PM42 IMPRESORA DE ETIQUETAS
INDUSTRIALES

La impresora de etiquetas
industriales de gama media
Honeywell PM42 esta disefada
para ofrecer la maxima fiabilidad
y tiempao de actividad. Con su
diserio resistente y su interfaz
practica e intuitiva, resulta ideal para el centro de
distribucion, el almaceén, la fabricacion, el transporte y
los entornos minoristas.

EDAS5S1

AT
I'l
Las pequefas empresas necesitan
una herramienta gue ayude a sus
trabajadores en campo a hacer mas en
menos tiempo, trabajando mas eficaz y
eficientemente cada dia. El terminal
portatil, ScanPal ™ EDAS1, el miembro
mas reciente de la popular familia ScanPal de Honeywell,
es esa herramienta. Con un rapido procesador Qualcomm®
SDM450 y una robusta conectividad inalambrica, sus
trabajadores pueden acceder a aplicaciones e informacion
de negocios cruciales cuando lo necesiten, y ofrecer el
mejor servicio posible a sus clientes.

£
GRANIT l'l

La gama Granit es la nueva
generacion de escaneres robustos
de Honeywell. Cuenta con ratio de
proteccion IP65 por lo que pueden
trabajar en los entornos mas
exigentes, soportando multiples
caidas sobre hormigon desde
2 metros. Ofrecen multiples configuraciones (con
cable e inalambricas), y diferentes opciones de
motores de imagen (lineales o de area). El modelo
1280i integra un motor capaz de leer en un rango de
entre 8,9 centimetros y 16,5 metros.

SERIE RP IMPRESORAS PORTATILES
ROBUSTAS

Las RP2 y RP4 son impresoras
termicas portatiles muy rapidas y
aptas para los entornos mas
adversos. Presentan la tecnologia
inalambrica mas actual para
facilitar su uso sin cables, con lo que se aumenta la
productividad de los trabajadores.

TERMINAL PORTATIL CT60

El terminal portatil Dolphin™
CT60 de Honeywell esta disefiado
para empresas que necesiten
canectividad en tiempo realen
cualguier momento y lugar para
aplicaciones esenciales de la
empresa y funciones de captura de datos rapidas en
un formato muy resistente y duradero creado, para
lograr el méximo tiempo de actividad y productividad
enelcampo oen la empresa. El Dolphin CTG0 ofrece
un enfoque integrado, repetible y escalable basado en
una plataforma comun de hardware y software.
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SALUD

Con decenas de miles de productos instalados en las organizaciones para el cuidado de la salud
alrededor del mundo, Honeywell cuenta con la experiencia necesaria para ayudar a los hospitales
a solucionar sus desafios mas dificiles. Nuestras soluciones innovadoras para el cuidado de la
salud con carcasas listas para desinfectarse, estan disefiadas para permitir a los profesionales en
el cuidado de la salud la ejecucion de las ‘5 cosas correctas que hay que hacer’ en relacion con la
seguridad del paciente, minimizando el riesgo de diseminar enfermedades infecciosas.

VOYAGER 14XXGY |“'
VOYAGER 1452 '

Escaneres de mano con cable

o inalambricos con motores de
lectura porimagen. Ofrecen una
lectura muy agresiva de todas

las simbologias (1D, PDF, 2D).

Se integra perfectamente en
cualquier entorno y cuenta con una
gran robustez, capaz de soportar

multiples caidas desde hasta 1,5 metros.

GENESIS 7580

>

=+

I'I
Elmodelo Genesis 7580 es un
escaner manos libres ideal para
todo tipo de entornos retail donde la
rapidez de lectura es imprescindible.
Lee todo tipo de simbologias 1D y
2D, OCR, PDF y codigos postales.

SCANPAL™ EDA50HC IAI
ENTERPRISE HYBRID DEVICE (EHD) '

Disenado para aplicaciones

de salud tales como: punto de
atencion al paciente, recoleccion de
muestras y gestion de inventarios,
que requieren un acceso fiable

a la comunicacion, informacion,
ademas de un dispositivo que se
puede desinfectar, es capaz de

ofrecer un alto nivel de proteccion al paciente en
entornos exigentes; el ScanPal EDA50hc, ofrece

la posibilidad de desarrollar multiples tareas, una
interfaz de usuario intuitivo y la capacidad de mejorar

la productividad.

PC23

-

Facil de instalar y de usar, la
impresora PC23d de 2" es una
impresora intuitiva compacta y
robusta, que garantiza el
cumplimiento de sus necesidades de
hoy y manana. [deal para el sector de

cuidado de la salud y para aplicaciones de pequenas y
medianas empresas.

ORBIT 7190G

- -Y
l'l
La gama Orbit ofrece una
lectura omnidireccional. Integra
la revolucionaria tecnologia
CodeGate, que permite al usuario
dirigir facilmente el escaner hacia
elcdodigo de barras que desea y
completar la transmision de datos
pulsando un solo boton.

Los productos de Honeywell se venden en
todo el mundo a través de una amplia red
de distribuidores. Para mas informacion,

por favor visite www.honeywellaidc.com

Calle Josefa Valcarcel, 24

Honeywell

28027 Madrid
T+34911 146587

myHSM@Honeywell.com
www.honeywellaidc.com
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Realidad asistida y smartglasses, una combinacion
ganadora para las necesidades logisticas de las empresas

Ver a un empleado con unas gafas inteligentes con realidad asistida recibiendo y enviando informacion podria

parecernos propio de una escena de ciencia ficcion hace pocos afios, pero lo cierto es que, durante los ultimos

meses, se ha disparado el interés hacia este tipo de dispositivos por parte de ciertos sectores, tales como el

industrial o el logistico.

Un estudio realizado por Toshiba entre
mas de 1.000 directivos de Tl euro-
peos, ha mostrado que el 8 1% de los
encuestados en nuestro pais afirma
conocer los beneficios de la utilizacion
de smartglasses en el entorno laboral.
Ante el elevado interés de los depar-
tamentos Tl de nuestro pals por este
tipo de soluciones, cabe preguntarse
cudl es el principal beneficio que estos
dispositivos pueden aportar a las plan-
tillas. La respuesta la encontramos
también en el informe citado anterior-
mente, el cual revela que el 76 % de las
compafiias espafiolas prevé incremen-
tar su presupuesto de inversion en Tl
por diversas razones, siendo el au-
mento de la produccion el factor mas
importante para el 67 % de los encues-
tados, incluso por encima de otras
motivaciones como la seguridad de
los datos o las soluciones cloud
(ambas con un 61 %).

La operacion es sencilla: las empresas quieren invertir mas en tecno-
logla y soluciones innovadoras para poder aumentar su productividad.
Teniendo estos factores en cuenta, Toshiba se ha adelantado a la de-
manda del mercado con el dynaEdge DE-100, un miniordenador de
apenas 360 gramos de peso, pero con una potencia de 16 GB de RAM,
y que ademas se combina con las smartglasses de realidad asistida
AR100 Viewer, también desarrolladas por la compafiia, para aumentar

la productividad de los empleados de campo. ;Como lo consigue?

La potencia de un sobremesa en el bolsillo

Su tamafio compacto, combinado con su rendimiento, convierten al
dynaEdge en un dispositivo versatil con innumerables aplicaciones en
sectores, tales como el industrial y el logistico, ya que permite que el

empleado lleve la potencia de un ordenador de sobremesa en el bol-
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Las empresas quieren

invertir mas en soluciones
innovadoras para aumentar

su productividad

sillo. Combinado con las gafas inteli-
gentes, los empleados de estos sec-
tores reciben directamente en su
linea de visidn los datos necesarios
para realizar su labor. Asi, pueden
continuar con su trabajo manual,
mientras consultan los planos o
pasos a sequir, lo que permitira au-
mentar la productividad, el control
de las operaciones y la trazabilidad y,
por supuesto, la seguridad laboral.
Tomemos como ejemplo a un emple-
ado de un almacén que debe organi-
zar los pedidos, gestionar el
inventario y controlar la entrada y sa-
lida de productos. Este trabajador
manejara diariamente una gran can-
tidad de informacion que, sino es or-
ganizada correctamente, puede
derivar en un error en los envios, por
poner un ejemplo. Para ello, Toshiba
ha desarrollado de una serie de apli-
caciones verticales, en colaboracion
con Ubimax, para, por ejemplo, reproducir la informacion de envios y
registros en la linea de vision del empleado, gracias a las smartglasses,
y acceder directamente a los datos mientras organiza los pedidos u
ordena el inventario.

Junto a la imperiosa necesidad de organizacion en logistica, las em-
presas deben tener en cuenta la eclosion del e-commerce, que las
obliga a aumentar su produccion sin descuidar su aparato logistico,
pero con la inmediatez que Internet ha transmitido a un cliente que
desea que sus productos lleguen en el menor tiempo posible y sin
errores. Con dynaEdge, Toshiba ha sabido adaptar el modelo de tra-
bajo en logistica a los nuevos y exigentes tiempos en los que prima la
instantaneidad y la satisfaccién del cliente.

Emilio Dumas,
director general de Toshiba Iberia



LA GAMA MAS COMPLETA

PaSIFLE Posiflex.en
% .\

DE TERMINALES TACTILES

Tecnologia Fanless, sin ventiladores. Menor consumo y mayor vida atil.
Desde 8,1” hasta 17”.

Panel tactil tipo Flat sin bordes (opcional)

i

PS-3315E & XT-5315 '
PS-3316E (16:9) XT-3815/3817 Procesadores i3 MT-4008 HS-2500

ROMPE LAS BARRERAS,
IMPRESION SIN LIMITES, EXCEED YOUR VISION
COMO, DONDE Y CUANDO QUIERAS

- Mucho mas que impresoras, son equipos para trabajar en entornos iCloud.

- Capacidad de interpretar archivos XML. Imprima desde cualquier punto del mundo,
solo necesita una conexion a internet.

- Impresion de ticket, etiquetas (novedad). Impresoras de escritorio y portatiles.

- Acceso por Ethernet, Wifi, Bluetooth y/o NFC.

- Posibilidad de controlar otras impresoras (segumfmodelo):

1=

TM-T88V-i
TM'P601 I ‘I:CMulvli: ?.cl):?nl atico)
. L (Peeler opcional)
& ~ L
I ; TM-M30 -
TM-T70-i (Supercompacta S
v modular)

Y TAMBIEN, LA GAMA MAS COMPLETA EN IMPRESORAS PARA TPV

NOVEDAD!!!
- : i 2
F 4
2 ~,
TM-H60001V TM-U295 TM-TEBVI TM-U220 TM-TZ0II
Hasta 350mm/s
POSIFLEX

Terminales Punto de Venta o+

Central: C/ Entenza, 202 - 08029 Barcelona - Telf.: 934193246 - Fax: 933210758 - e-mail:comercial@posiflex.es
Del. Valencia: C/ Peanya, 19 - 46022 Valencia - Telf.: 963811755 - Fax: 963811756 - e-mail: valencia@posiflex.es

EPSON



http://www.posiflex.es/

¢, ESTA BUSCANDO UN TPV?

A SU Windows 10
SERVICIO 3
+50 ANOS
PAISES GARANTIA

PDSIFL?( NOSOTROS SOMOS EL TPV

Fabricamos TPV desde hace mas de 40 anos.
Terminales tactiles desde 8" hasta 17", con tecnologia FANLESS, de bajo consumo energético, minima

emisién de ruido y mayor durabilidad.
Procesadores Intel hasta i5. TActil resistivo o capacitivo, tecnologfa Touch Flat, disefio ergonémico y

resistente, alta modularidad y ademas...

POSIFLEX - e-mail: comercial@posiflex.es - www.posiflex.es
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¢, ESTA BUSCANDO UN TPV?

A SU
3 SERVICIO

ANOS +50
GARANTIA PAISES

NOSOTROS SOMOS EL TPV PDSIFL?(

Fabricamos TPV desde hace més de 40 afios.

La gama de periféricos de TPV mas extensa y que mejor se ajusta a las necesidades de todo el mercado.
Monitores tactiles y no tactiles desde 7" hasta 17", teclados programables, lectores de cédigo de barras 1D
y 2D y de banda magnética, visores de clientes, cajones portamonedas con multiples interfaces, impreso-
ras de ticket térmicas, incluyendo PP-7600X, la primera impresora del mercado con led multicolor y muilti-
funcién, y ademas...

POSIFLEX - e-mail: comercial@posiflex.es - www.posiflex.es
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Posifiex en PDSIFL;Z |

iPhone y iPad

g LA GAMA MAS COMPLETA DE
O PERIFERICOS PARA TPV

Monitores tactiles, visores de cliente, cajones portamonedas,

lectores de banda magnética, smart card y/o DNIe, impresoras TPV,
scanners codigo de barras, teclados, ...

KB-6600 MR-2100/2200 TM-3315”

=0\ L
2 | \i Itermes \
&~
,_.:‘ - . M et '
‘::“-‘“-«.,_* o

-
SCANNERS TERMINALES

De mano, sobremesa, portatil. . . :
) i - Terminales industriales
USB, RS232, PS2 o BT .
hasta IP67

1Dy 2D (incluidos PDF y QR) Conexiones WiFi, Bluetooth,

GPRS, 3.5G, NFC, Mifare

Equipos industriales

hiasta [Fes (7 po— Windows y Android.
b
e o
//

<Y
X

IMPRESORAS

Impresoras de etiguetas
Termica directa o transferencia.
Calidad industrial.

POS IFLE/(

Terminales Punto de Venta

Central: C/ Entenza, 202 - 08029 Barcelona - Telf.: 934193246 - Fax: 933210758 - e-mail:comercial@posiflex.es
Del. Valencia: C/ Peanya, 19 - 46022 Valencia - Telf.: 963811755 - Fax: 963811756 - e-mail: valencia@posiflex.es
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Toshiba

Toshiba transforma los puestos de trabajo
con el nuevo dynatdge

Toshiba con dynaEdge esta lanzando un nuevo concepto al mercado para ofrecer una alta capacidad de

procesamiento de datos al puesto de trabajo. Esta novedad, que combina hardware y software, esta

disefiada para multiples escenarios y sectores. Luis Polo, director comercial de Toshiba Iberia, explica la

estrategia de la compania con esta nueva solucidon para mejorar la productividad y la eficiencia en los

diferentes sectores verticales.

En la actualidad, ;qué necesidades tie-
nen las empresas para agilizar sus proce-
sos en la gestion de los almacenes o los
procesos logisticos?

Sin duda, la trazabilidad interna y externa del
producto, la optimizacion en las operaciones,
la disponibilidad v fiabilidad de la informacién a
tiempo real y una mejor gestion de sus clien-
tes. En definitiva, las necesidades del sector lo-
gistico no han cambiado, lo que ha cambiado
es el hecho de que, en los Ultimos afos, se
hayan multiplicado exponencialmente las ope-
raciones sobre todo por la explosion del ecom-
merce, incluso a nivel de pequenas y medianas
empresas, y de la omnicalidad.

¢Cual es la respuesta de Toshiba a estas
necesidades?

Seguir haciendo lo que mejor sabemos hacer,
esto es ofrecer dispositivos que respondan a
la multitud de tipologias de puestos de tra-
bajo de hoy en dia, fruto de la nueva econo-
mia, los nuevos mercados y las nuevas
generaciones de profesionales. En lo que se
refiere al sector logistico, estamos desarro-
llando soluciones loT basadas en tecnologia
edge computing y aplicaciones especificas,
con las mismas sefias de identidad que carac-
terizan a nuestros portatiles profesionales, con
el objetivo de controlar todos los procesos al
detalle y que sean lo mas rapidos, fiables y
tengan el menor coste posible.

Este afio ha presentado el dispositivo
dynaEdge DE-100. Brevemente, ;en qué
consiste?

El dynaEdge es un nuevo concepto de solucion
informatica para llevar alta capacidad y maximo
rendimiento de procesamiento de datos a
puestos de trabajo de campo. Se trata de un

T

Luis Polo, director comercial de
Toshiba Iberia

miniordenador de gran potencia, ultracom-
pacto y del tamafio de la palma de una mano,
con s6lo 320 gramos de peso y una bateria in-
tegrada de seis horas y media de autonomia.
Permite procesar datos en el mismo lugar en el
que se generan, evitando asi la saturacion de
los ordenadores centrales o los servicios en la
nube de la organizacion.

¢Qué aporta esta soluciéon al mercado
espanol?

Sus campos de actuacion son infinitos, ya que
dynaEdge permite llevar alto rendimiento de
procesamiento de informacidn donde quera-
mos, de manera muy rapida y segura, para des-
arrollar labores en escenarios hasta ahora
carentes de esta capacidad. Los sectores de
actividad que actuardn como motor de este
nuevo concepto informatico son el industrial,
logistico, el sector primario y de transforma-
cidn, infraestructuras, seguridad y defensa para,
posteriormente, extenderse a otros, tales como
sanidad o educacion.

¢Qué beneficios aporta a las empresas?
Esimportante sefialar que completamos la so-
lucion con las gafas inteligentes de realidad au-
mentada AR100 Viewer, que permiten enviar y
recibir informacion o transmitir video en di-
recto, a través de una conexion segura, adap-
tandose asi a las necesidades de entornos
laborales que precisan tener las manos libres.
Ello se traduce en una mayor productividad,
control de las operaciones, trazabilidad del
producto o servicio y mayor seguridad de los
trabajadores.

El software es uno de sus componentes
principales y en este apartado han con-
tado con Ubimax. ;Qué aplicaciones
estan disponibles en este momento?
Hasta el momento, contamos con cuatro apli-
caciones verticales para los sectores logistico,
industrial y labores de mantenimiento: xPick,
xMake, xInspect y xAssist.

Estaba previsto la creacién de un canal
especifico para esa solucidn. ;Ya estad en
marcha esta nueva red de distribucién?
Estamos incorporando nuevos partners para la
venta de esta solucion y la generacion de otras
enfocadas en mercados verticales. Al mismo
tiempo estamos formando a nuestro canal tra-
dicional en el que confiamos plenamente.

¢Qué objetivos se han marcado alcanzar
con esta solucion?

Implantar la solucion de Toshiba como referente
en el mundo de la logistica con soluciones en el
entorno de Windows, asi como desarrollar apli-
caciones ad hoc para segmentos verticales que
generen un beneficio interesante para el canal
y para la compaiifa.
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“Estamos desarrollando acciones especificas para
mostrar a nuestros partners como generar demanda
en cada uno de los verticales”

Ingram Miro DC/POS ha conseguido buenos resultados en los mercados verticales, gracias a una

combinacion de una oferta especifica y al trabajo que lleva a cabo con su red de socios. El mayorista esta

impulsando la demanda para generar nuevas oportunidades a sus partners y, al mismo tiempo, esta

preparandose para avanzar en el sector sanitario. Sergio Patifio, regional manager de Ingram Micro

DC/POS en lberia, detalla la estrategia que esta siguiendo en este momento y sus planes para seguir

creciendo en estos entornos.

En la actualidad, desde su punto de vista
como mayorista especializado que se di-
rige a mercados verticales. ;Coémo se ha
comportado el mercado espanol este
ano?

Ha sido un afio de buenos resultados en todas
las gamas de equipamiento y soluciones. Es-
pecialmente bueno en los verticales de retail,
transporte y logistica y manufacturing.

¢Qué papel esta jugando la tecnologia
para la transformacién digital de estos
mercados verticales?

Estamos en un momento apasionante en el sec-
tor sanitario, en el que se necesita una visibili-
dad inmediata y completa sobre el historial de
un paciente, de cara a optimizar el tratamiento
del mismo; y por supuesto con todas las ga-
rantias para evitar cualquier tipo de error en la
identificacion de un enfermo o de muestras,
pruebas o medicamentos.

Las soluciones basadas en cddigos de barras
siguen presentes, pero el RFID cada vez esta
mas implantado en el sector sanitario. Por ejem-
plo, en el momento de llevar a cabo operacio-
nes en quirdfanos y determinar que todo el
material necesario esta identificado y realmente
disponible.

En el vertical de transporte y logistica, el desti-
natario de un envio estd demandando cada vez
informacion mas precisa de donde esta su pa-
quete y cuando le llegara, y esto requiere un
mayor uso de tecnologia para identificar esta
trazabilidad. Ya no basta solo que el repartidor

Sergio Patino, regional manager de Ingram Micro DC/POS en Iberia

lleve un dispositivo para organizar y gestionar
su ruta y las entregas de la misma, sino que se
requieren soluciones que den visibilidad en
tiempo real de la ubicacion de los activos que
se transportan e informacion sobre los mismos.

¢Cual es la estrategia que esta siguiendo
Ingram Micro DC/POS para posicionarse
en estos mercados verticales?

Estamos desarrollando acciones especificas
para mostrar a nuestros partners como generar

“Los grandes proyectos los hemos

puesto en marcha en el sector de

retaily en transporte y logistica”
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demanda en sus clientes finales en
cada uno de los verticales donde po-
nemos foco. Es especialmente im-
portante que pongamos foco en esta
tarea que demanda tanto nuestro
canal, que necesita que le ayudemos
a explorar donde hay oportunidades
de negocio como las marcas que re-
presentamos, que desarrollan pro-
ductos cada vez més focalizados en
un vertical concreto. El sector sanita-
rio es un claro ejemplo.

¢Qué porcentaje de su negocio
corresponde a cada vertical?
Tenemos el negocio muy repartido
entre varios verticales, si bien es
cierto que algunos de ellos tienen
un alto potencial como el sector sa-
nitario, cuya inversion en tecnologia
esta mayormente por venir a tenor
de cémo avanza en otros paises. Los
grandes proyectos los hemos
puesto en marcha en el sector de re-
tail y en transporte y logistica. Y te-
nemos un crecimiento de run-rate muy
importante en manufacturing.

¢Cual es el mercado vertical prioritario
para la compaiiia?

No tenemos determinado un vertical concreto
como prioritario en nuestra organizacion, nos
adaptamos a lo que el mercado demanda. El
punto de venta es un area de negocio en el que
tenemos un foco diferente en los Ultimos afios,
y en el que seguimos haciendo una apuesta
proactiva dado el potencial que tiene en el
mercado espaniol. Y estamos desarrollando una
iniciativa para que nuestros partners puedan
presentar interesantes soluciones tecnoldgicas
en hospitales y clinicas.

¢Qué marcas y tipos de soluciones co-
mercializan para este mercado?
Soluciones relacionadas con la impresion de
brazaletes de pacientes y etiquetado de mues-
tras, medicamentos y documentacidn sanitaria;
asi como dispositivos para disponer de infor-
macion en tiempo real de pacientes y trazabili-
dad hospitalaria.

¢Cuales son los productos mas vendidos?
En el sector sanitario, las impresoras de braza-
letes y etiquetas, los lectores de codigos de

“Nos

adaptamos a
lo que el
mercado

demanda”

barras, los terminales de captura de datos, las
tabletas y las pantallas tactiles. Todos estos
equipos son especiales para el sector sanitario
tanto por sus caracteristicas técnicas de fun-
cionamiento como por su formato y material en
el que son realizados, con superficies antimi-
crobianas que permiten su limpieza de manera
solvente, tal como requieren estos entornos de
trabajo.

En el sector de transporte y logistica, los or-
denadores méviles de mano y las tablets, y

los sensores RFID para localizacion y
trazabilidad.

¢Qué servicios ofrecen vincula-
dos a estos verticales?

Nuestros partners ofrecen solucio-
nes y servicios vinculados con los
dispositivos que Ingram Micro pone
a su disposicion, y que son la parte
fundamental para que una necesidad
de un cliente se pueda cubrir de ma-
nera satisfactoria.

¢Qué tipo de acciones estan lle-
vando a cabo para impulsar
estas soluciones entre sus rese-
llers?

En estos momentos nos encontramos
realizando un road show en varias
ciudades espafiolas, el IngramTou-
rExperience, en el que disponemos
de una simulacion de entornos de ne-
gocio con tecnologia de varios de
nuestros fabricantes. Paralelamente,
se realizan sesiones en las que se ex-
ponen las oportunidades de negocio actuales
en diferentes verticales y como podemos ayu-
dar a que nuestros clientes las conviertan en
negocio.

¢Tienen previsto incorporar nuevas mar-
cas a su oferta para estos segmentos?
Siempre estamos atentos en nuevas oportuni-
dades que provengan de fabricantes intere-
santes, pero a dia tenemos un catalogo que
puede cubrir la mayoria de las necesidades que
un cliente sanitario y de transporte y logistica
puede tener en su dia a dia.

De cara al préximo afio, ;(Qué planes y
objetivos se han marcado con este ne-
gocio?

Las sinergias con otras soluciones tecnoldgicas
que Ingram Micro pone a disposicion de sus
partners en estos sectores. Hemos puesto en
marcha iniciativas conjuntas en el pasado, por
ejemplo, relacionadas con fabricantes de net-
working, videovigilancia, control de accesos o
seguridad. Queremos seguir haciéndolo en
2019. Igualmente, seguir promocionando las
soluciones que cada fabricante de nuestra uni-
dad de negocio tiene para estos sectores.
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InLOG ofrece una solucion integral para
distribuidores comerciales

INLOG Consultoria y Soluciones es una compania especializada en soluciones para industria, retail,

logistica y sector servicios, que se distingue por poner al servicio de sus clientes las Ultimas tecnologias.

Su especializacion y conocimiento del mercado le ha llevado a disefiar una solucion para pequefos y

medianos distribuidores, que les permite resolver todas las necesidades de este segmento desde el area

comercial hasta la gestion logistica. Angel Vélez, socio director de InLOG, analiza el estado del mercado

del software y las ventajas de su propuesta.

En este momento, ;co6mo se en-
cuentra el mercado del software?

El mercado de soluciones software para
distribuidores comerciales se encuentra en
un proceso de plena transformacion como
consecuencia de la irrupcion de los servi-
cios cloud, de las soluciones de software
libre, de la tecnologia digital, de los robots
software, etc. Este universo tecnoldgico
permite desarrollar soluciones muy poten-
tes, que cubren de forma integrada las ne-
cesidades de gestion de los pequefios y
medianos distribuidores, con inversiones
muy asequibles.

¢Cudl es la estrategia que esta si-
guiendo la compahia?

La estrategia de InLOG es y ha sido siem-
pre invertir en el disefio y desarrollo de so-
luciones especializadas en un modelo de
negocio o0 en un proceso operativo, y que
se distinguen por la aportacion de lo que
en cada momento podemos denominar
"nuevas tecnologias". En esta ocasion y para los
pequefios y medianos distribuidores, hemos
construido una solucion integral de gestion
aprovechando este universo tecnoldgico, en
colaboracién con la compania Kernet que
aporta su experiencia en software libre y movi-
lidad.

¢Qué producto le ofrece y qué caracte-
risticas tiene?

Los distribuidores comerciales precisan solu-
ciones eficientes en el drea comercial, en mo-
vilidad para la red de vendedores y en gestion
logistica. Ademas, la tecnologia no debe ser un
problema, la tecnologia debe estar resuelta,
debe venir integrada en un Unico producto. Por

Angel Vélez, socio director de InLOG

es0, a partir de un ERP de software libre reco-
nocido a nivel mundial, Odoo, hemos cons-
truido una solucién integral de gestion,
incorporando soluciones propias para la ges-
tidn logistica y para dotar de movilidad a la red
comercial.

Desde el punto de vista tecnoldgico,
¢qué rasgos diferenciales tiene su solu-
cion frente a las de su competencia?

Primero, es una solucion cloud, con servicios
de soporte para que esté operativa todos los
dias del afo. Segundo, la solucidn integra tec-
nologias como movilidad para la red comercial
o radiofrecuencia y reconocimiento de voz para
la gestion del almacén. Ademds, y para auto-

matizar los procesos administrativos con
mas carga de trabajo, pueden implemen-
tarse robots software (RPA). InLOG acu-
mula una dilatada experiencia en el disefio
y desarrollo de robots software, y hemos
comprobado que existen procesos admi-
nistrativos en este sector, como la casa-
cion de facturas o la comunicacion con
clientes, que son perfectamente robotiza-
bles, lo que permite resolverlos con una
fuerza de trabajo virtual que no comete
errores.

¢Qué ventajas aporta al cliente final?
Todas las tecnologias que integra la solu-
cion permiten incrementar la productivi-
dad de la compafiia: administracion, red
de vendedores y logistica. Y ademas, la ca-
lidad de servicio, porque se eliminan los
errores mas habituales y los plazos de res-
puesta al cliente pueden minimizarse.

¢Como comercializan este producto?
Se comercializa como una solucion SaaS, y por
tanto, sin coste de licenciamiento inicial. El
coste mensual de la solucion depende del no-
mero de usuarios, o dicho de otra manera, del
tamano de la empresa. Este coste incluye todo
el soporte necesario para que la solucion esté
operativa los 365 dias del afio.

De cara a los préximos meses, ¢tienen
previsto lanzar alguna solucién nueva o
actualizar este producto?

Si, estamos desarrollando una app para el con-
trol y seguimiento del transporte que se inte-
grara en la solucion. Con esta app se podra
controlar la puntualidad de las entregas de la
flota propia o de la flota subcontratada.
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Odoo Distribuidor es un vertical desarrollado para
empresas distribuidoras desarrollado con coédigo
abierto y que cubre la funcionalidad mas
importante de este tipo de empresas cobrando
especial importancia el area comercial en
movilidad y la logistica.
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Sage ajusta su oferta a la demanda cloud real del
mercado de las pymes

Sage esta ayudando a sus clientes en su viaje hacia la nube con soluciones para la gestion empresarial adaptadas

sus necesidades. Sage 200cloud es su propuesta para las pymes, entre 10 y 200 empleados, que buscan una

solucidn integral y flexible, segun sefala Carles Grasas, product marketing manager de Sage 200cloud.

A su juicio, ;(cémo se encuentra el mer-
cado del software en este momento?

El mercado del software empresarial esta en un
momento especialmente interesante e intenso.
La transicion ordenada al mundo de soluciones
cloud marca la agenda de los fabricantes en
funcion de la demanda real del mercado.

En general, todos visualizamos el futuro pro-
ximo como cloud. Las ventajas de movilidad y
acceso a lainformacion clave, ast como los aho-
rros en costes IT; deben superar a medio plazo
las reticencias de no disponer del software on-
premise.

¢Cual es la estrategia que esta siguiendo
la compaiiia?

Sage Business Cloud es la respuesta de Sage a
este entorno cambiante y demandante de pro-
puestas en la nube. La transicion es la clave,
ajustando la oferta a la demanda cloud real del
mercado de las pymes.

¢Qué buscan las empresas de los entor-
nos verticales a los que nos referimos en
el software?

Una respuesta mas enfocada y especializada
para la gestion de su negocio. La madurez de
las soluciones tipo ERP las convierten, cada vez
mas, en una commodiity del software. Cumplen
con las expectativas de gestion del cliente,
pero desde una Optica estandar, comun para la
mayoria de los negocios de las pymes.

Las soluciones especializadas o verticales inci-
den en el lenguaje que habla el cliente, entien-
den mejor la gestion del negocio de un sector
concreto; y sin duda, redundan en un mejor ren-
dimiento del software empresarial.

¢Cual es la respuesta de Sage a esta de-
manda?

La respuesta es construir una propuesta de
valor sectorizada. Especializar el offering para
dirigirse a los principales sectores con un men-

Carles Grasas, product marketing
manager de Sage 200clou

saje mas directo.

En base a nuestras exitosas soluciones tipo ERP,
con mas de 20 afios de experiencia en el mer-
cado, especializaremos la oferta e incorporare-
mos desarrollos verticalizados con el know-how
correspondiente por parte de ciertos partners.

Sage cuenta con la solucién 200cloud.
¢Para qué tipo de empresas esta pen-
sada? ;Qué rasgos diferenciales tiene
esta solucion?

Sage 200c es la solucion de gestidon empresa-
rial integral, facilmente escalable, disefiada para
resolver las necesidades mas exigentes de las
pequenas y medianas empresas —a partir de
10 empleados y hasta 200—. Es una solucion
tipo ERP estandar, modular y adaptable, que
cubre todas las dreas funcionales y destaca por
sus funcionalidades y por la facilidad de uso e
integracion de su disefio.

¢Qué ventajas aporta al cliente final?
La integracion de todas las areas en una Unica
vision del negocio. Y, ademds, ofrece maxima

flexibilidad comercial y se adapta a las necesi-
dades del cliente. También dispone de un am-
plio catdlogo de soluciones conectadas,
complementarias a la gestion principal de la
empresa: catdlogo y ventas online, comunica-
cién bancaria, automatizacion de facturas reci-
bidas, soluciones fintech conectadas, Sage
Payments, soluciones tipo SGA, integracion con
03¢5,

¢Qué modulos son los mas demandados?
Finanzas y gestion constituyen la base principal
de la demanda de nuestros clientes. Seguimos
teniendo una fuerte presencia y demanda en el
ambito laboral, y le siguen los mddulos dedi-
cados al control y la gestion en el area relacio-
nada con la produccion del negocio, como son
fabricacion, proyectos y finalmente TPV.
Hemos experimentado también una creciente
demanda de soluciones conectadas de nues-
tro ecosistema de ISVs.

¢Qué papel esta desempefando el canal
de distribucién a la hora de comerciali-
zar este producto?

El canal es muy importante para Sage, y en par-
ticular para el éxito comercial de Sage
200cloud. Asi se puso de manifiesto en el re-
ciente evento Sage Partner Sessions del pasado
19 noviembre. Adicionalmente, Sage 200cloud
se nutre de algunas soluciones de partners e
ISVs para complementar su propuesta de valor.

De cara a los préximos meses, ¢tienen
previsto ampliar su oferta para estos
mercados verticales?

Si, basado en las soluciones complementarias y
algunos desarrollos verticales especializados.
En primer lugar, se tratara de un offering espe-
cializado a dirigido los principales sectores pro-
ductivos.  Posteriormente,  verticalizando
propuestas especificas a nichos de gestion muy
determinados.
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Ingram Micro te ofrece el mayor catalogo
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